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INTRODUCCION:

Las metas realistas son muy importantes para el equipo de ventas, los reportes te ayudan a identificar areas de
oportunidad para mejorar y llegar a cumplir de manera oportuna con los objetivos planeados.

El reporte “Objetivo de ventas por agente” desglosa: La venta del dia, costo del Dia, la utilidad con su respectivo
porcentaje, Objetivo y el Porcentaje cubierto.

Glosario: Al final de esta Guia podras consultar un Glosario de terminologias y procesos para tu mejor
comprension.

FAQ: Consulta las preguntas frecuentes al final del documento.



o

Descripcion del proceso
Inicio.
Para ingresar al reporte de Objetivo de Ventas por Agente, se requiere ingresar en la siguiente ruta:

Intelisis — Reportes — Refacciones — Objetivo de Ventas por Agente

— <§> intelisis

Reportes X

Refacciones X

Objetivo de Ventas por Agente




o

En la siguiente ventana se debe seleccionar lo siguiente:

B rarametros

Almacén: |R #1 Seleccione el almacén del cual requiere obtener informacion.
Alafecha;  27/04{2020 .y )

Desglosar; S v #3

Hasta que fecha se requiere el reporte.

Si desea el desglose de partida por partida en cada factura
’v elija en el filtro de Detallado la opcién Si, si solo desea el
4 Aceptar Cancalar monto total de clic en No.

Se da clic en Aceptar para
visualizar la informacion
seleccionada.



Al emitir el reporte de forma detallada el sistema muestra lo siguiente:

>

Refacciones - Reporte de Ventas por Agente Almacen: R. Al 27042020 Matriz
Agente Venta Dia Costo Dia LHtilidad % Wtilidad Objetive % Cubierto
1 REME MARGAILLAMN ARGUELLOD
Factura Refacc b1 3357 F370.76 $1.00 $3659.76
Cancelacion Refacc M73 -5215.00 -5203.00 -§15.00
Totales del dia #5276 -F202.00 $354 76 232.23% F0.25
Totales del mes a la fechs: $12,22079 §1,325.52 §10,892.27 89.13% $10,000.00 122.21%
R2 YENTAS MOSTRADOR
Totales del mes a ka fecha: -$3,828.20 -$393.59 -§3,434 81 89.72% $0.00 0.0%
TOTAL DEL DIA: $23,179.44 162972 $21,549.72 92897% F0.23
TOTAL DEL MES: $5,392.59 $934.93 7 457 BE 55.86% $10,000.00 122.21%



En cambio al emitir el reporte de forma No detallada el sistema solo mostrara totales:

Q

Refacciones - Reporte de Ventas por Agente Almacen: B Al 27/04:2020 Matriz
Agente Venta Dia Costo Dia IHilidad % Utilidad Objetive % Cubierto
1 REME MARGAILLAN ARGUELLO
Totales del dia F152.76 -§202.00 35476 232.23% $0.23
Totales del mes a la fecha: 1222079 $1,328.52 $10,5892.27 59.13% $10,000.00 122.21%
Rz WENTAS MOSTRADOR
Totales del mes & la fechs: -§3,5828.20 -F393.54 -$3,434 51 89.72% $0.00 0.0%
TOTAL DEL DIA: $23179.44 1 ,629.72 F21,549.72 92.97% $0.23
TOTAL DEL MES: 5,392,589 934 93 7,457 66 55.86% $10,000.00 122.21%



o

Objetivo de ventas: Son aquellos que marcan la orientacion de toda accion comercial por el Equipo. Para estar
correctamente definidos deben ser cuantificables y especificos, y estar acotados a un periodo de tiempo
determinado.

Glosario de terminologias y procesos

Porcentaje de Utilidad: Indica la rentabilidad de un producto o servicio y es expresado como un porcentaje. Asi,
mientras mas alto sea este valor, mejor se encuentra econémicamente la empresa.



FAQ

En donde se puede consultar, si el agente tuviera algun pedido pendiente:

Se puede consultar el explorador, la ruta es: Explorador — Ventas — Pendiente por Agente

¥ Explorando - Yentas Pendientes por Agente . [ ] .
W Corrar g O (¥]  (5F Movimierto 32

Buzcar: Movimiento: Estabus: Fecha Requerida: Moneda: Broyecto:

| i ”(Tudus) w || Pendientes ||.:rudu) - “Pasns w | {Tados) o |

LIEM:

[:| Todos | Movirmniento Chente Mombre Corto Fecha Emisién  Fecha Requerida Sakdo Saldo {MN)
=10 | & Pedido Refacemioa 100 Z2zjtbri2020 $1,218.00 §1,218.00
e | £ Pedido Refacc M109 100 Z2{bbr/2020 $312.00 $B12.00
LT e

& Movimientos Saldo: 2,030 Saldo (MM): 2,030




L intelisis

Gracias por consultar nuestras Guias Rapidas Web
Es un gusto poder ayudarte.

Equipo de Consultoria
Intelisis Solutions
dmsautos@intelisis.com

Tel. (443) 333 2537
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